Sales Force Automation
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Supply Chain Intelligence



¢Puede la gerencia acceder facilmente
la informacion en el momento en que la
requiere sobre el acontecer de
sus operaciones?

¢Sabe donde estdan sus vendedores y
cuanto tiempo le dedican a visitar
sus clientes? ;Como hacer para que
éstos promuevan los productos que
mas le interesa a la empresa vender?

¢Como optimizar su cartera de clientes
y asesorarlos para que ellos puedan
hacer mejores compras, a la vez que
aumenta su satisfaccion?

¢Donde estan sus inventarios?
¢Cuanto dejoé de vender por falta
de ellos? ;Como minimizar las
devoluciones y mermas?
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Confie usted también en Logistika SFA, al igual que 1o han
hecho ya reconocidas empresas de la region, las cuales se
han beneficiado de la automatizacion de mas de 1.000 rutas
que se encuentran operando con gran éxito.
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Beneficios

Mas y mejor informacion:

= Tenga acceso a las herramientas que
necesita para extraer de manera fdcil, la
informacion necesaria para analizar las
variables fales como: ventas, labor de los
vendedores, movimientos de los
productos, cobros y devoluciones, entre
muchas ofras.

Las instalaciones de SFA han
experimentado un aumento del
3% al 5% en sus ventas!* :

= Obtenga un mayor confrol sobre su
fuerza de ventas, a la vez que se les ayuda
a ser mas eficientes en su gestion.

= Implemente reglas claras y de
cumplimiento obligaforio en cuanfo a
rutas, promociones y descuentos.

= Mantenga un solo repositorio de la
informacion de sus clientes.

Un excelente manejo del
inventario:

= Tenga seguridad de donde estd su
invenfario y entérese de cudnto dejo de
vender por falta del mismo.

= Maneje sus mermas y minimice las
devoluciones.

Reduzca sus costos:

= iEl ahorro en tiempo le sorprenderd! Sus
colaboradores no invertirdn  fiempo
re-digitando informacion ni serd necesario
personal extra en oficinas centrales para
procesarlo.

= Reduccion de tiempos en procesos de
liquidacion de rufas.

= Minimizando el pofencial de error
humano, sus clientes recibiran sus
pedidos mas exactos y gracias a
la automatizacion. . .jserdn
procesados en menor fiempo!

= Convierta a sus colaboradores en
asesores para los clientes que les
puedan sugerir cudles y cudntos
productos requieren.

= En promedio, los vendedores
disponen de un 12.5% mds de
tiempo para vender*. Realizan mads
visitas por dia y disfrutan de una
mejor calidad de vida.

= Brindeles herramientas para
lograr una mayor confundencia en
la venta frente al cliente.

* Datos promedio obtenidos en una muestra representativa
de las implementaciones del sistema SFA.




Modulos que componen la solucion SFA:

1. Pre-venta

2. Facturacion con producto a bordo

3. Cobros

4. Investigacion de Mercado

5. Encuesta

6. Reportes estandar

7. Modulo administrativo de gestion de rutas

8. Modulo de reporteria avanzado en Excel - Business Intelligence

Consulte sobre las soluciones complementarias
de Logistika Labs para la automatizacion de
su cadena de abastecimiento:

WMS - Warehouse Management System (Centro de Distribucion)
> Logistika RMS - Automatizacion de cadenas de restaurantes
Logistika Retail
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Logistika Labs de Costa Rica ‘T (506) 201.8003
Logistika Labs de Guatemala T (502) 2383.1300

E-mail: ventas@Iogistikalabs.com
www.logistikalabs.com
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